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DECLARA(IGN DE INGRESOS

El Programa Financiero de Recompensas es una oportunidad emocionante diseflada para recompensarte por tu arduo trabajo. Como todos somos unicos y diferentes, los resultados de
todos variaran. Todas y cada una de las afirmaciones o representaciones, en cuanto a ingresos de ByDzyne o dentro del programa, no deben considerarse ganancias promedio, ni pueden
usarse como un indicador de tu éxito o resultados futuros. El rendimiento pasado no es garantia de resultados futuros. Las divulgaciones de ingresos no son una garantia de desempeno ni
un indicador de retorno anticipado.Los resultados de ingresos se basan en mdultiples factores, dentro y fuera de tu control, incluidos los factores econémicos, las habilidades comerciales y

de ventas, la calidad del tiempo, la dedicacion, la ética laboral y el liderazgo. Algunos se desempenaran muy por encima del promedio y obtendréan un ingreso sustancial, mientras que

otros se desempenardn por debajo del promedio y es posible que algunos no obtengan ningun ingreso. ByDzyne no garantiza ni implica ninguna ganancia, resultado o éxito de ingresos
especificos. Si confia en nuestros ejemplos e informacion; debe aceptar el riesgo de no hacerlo tan bien como los ejemplos proporcionados.. Para obtener el IDS completo, visite
www.bydzyne.com/IDS.

Ganancias generadas por Ciclo de Pago

Rango de Pago BAsactivos  CicloAlto CicloBajo  CicloPromedio "':‘“::;a":::m
EMBAJADOR DE MARCA 23,208 $1,256.00 $0.00 $278 78.55%
CONSTRUCTOR 2764 $2.704.42 $0.00 $7365 0.42%
PRO-CONSTRUCTOR 308 $2.761.64 $0.00 $110.75 312%
DIRECTOR 750 $4,080.73 $25000 $476.06 358%
DIRECTOR 2 ESTRELLAS 762 $4.054.06 $500.00 $885.55 286%
DIRECTOR 3 ESTRELLAS 354 $8,122.81 $1,003.00 $1.716.50 1.20%
DIAMANTE 253 $9,045.32 $2,060.47 $3,447.18 <1%
DIAMANTE 2 ESTRELLAS 105 $10.673.33 $4.22158 $6,805.92 1%
DIAMANTE 3 ESTRELLAS 22 $26,604.61 $7.56367 $10,358.38 <1%
PRESIDENTE 53 $54,206.50 $10,84382 $18,850.85 <1%
PRESIDENTE 2 ESTRELLAS 20 $68,618.72 $22,55239) $37.214.14 <1%
PRESIDENTE 3 ESTRELLAS $90,612.31 $50.732.24 $68,665.01 <%
CORONA Y SUPERIOR $257,1004|  $103,888.05|  $140,504.83 <1%

La Tabla de divulgacion de ingresos representa las ganancias méaximas, minimas y promedio por
Ciclo de Pago desde el 1 de enero de 2022 hasta el 31 de diciembre de 2023 obtenidas por los
Embajadores de marca Activos de ByDzyne* en cada rango de pago.

Las estadisticas de ingresos que se muestran incluyen comisiones y bonificaciones obtenidas por

los BAs de ByDzyne de conformidad con el Programa Financiero de Recompensas de ByDzyne. El

volumen de negocio (BV) generado dentro de un ciclo de pago se utiliza para calcular sus

comisiones, bonificaciones y rango. Cuanto mas alto sea el rango, més bonos y comisiones

puede ganar.

Las cifras de esta tabla no deben considerarse garantias de sus ganancias o ganancias reales
ES V415 €Por participar en el Programa Financiero de Recompensas de ByDzyne.

ENTRE EL 01/01/2022 Y EL 12/31/2023: EL NUMERO DE EMBAJADORES DE MARCA (BAs)
ACTIVOS QUE NO HAN RECIBIDO NINGUNA COMISION, BONIFICACION U OVERRIDES ES
DE 18,963 O EL 76.1% DE DICHOS BAs. LA CANTIDAD MEDIA DE COMISIONES,
BONIFICACIONES Y OVERRIDES RECIBIDAS POR TODOS LOS BAs ACTIVOS ES DE $0.00.
76.1% DE TODOS LOS BAs ACTIVOS HAN RECIBIDO, EN TOTAL, MENOS O IGUAL A ESTA
CANTIDAD. EL 23.9% DE TODOS LOS BAs ACTIVOS HAN RECIBIDO, EN CONJUNTO, MAS DE
ESTA CANTIDAD. LA CANTIDAD PROMEDIO DE COMISIONES, BONIFICACIONES Y
OVERRIDES QUE HAN RECIBIDO TODOS LOS BAS ACTIVOS ES DE $1,286.03.

*EE. UU.: Un BA activo es un BA que vende un minimo de 60 BV en productos a
sus clientes minoristas o preferenciales inscritos personalmente cada mes.
Para la Zona de Distribuidor o Director, 60 BV es el minimo para mantener los
rangos de pago y las comisiones aplicables. Para la Zona Diamante, Presidente
o Corona, 120 BV es el minimo para mantener los rangos de pago y las
comisiones aplicables.

*Global: Un BA activo es un BA que compra un minimo de 60 BV en productos a
sus clientes minoristas o preferenciales inscritos personalmente cada mes.
Para la Zona de Distribuidor o Director, 60 BV es el minimo para mantener los
rangos de pago y las comisiones aplicables. Para la Zona Diamante, Presidente
o Corona,

120 BV es el minimo para mantener los rangos de pago y las comisiones 2
aplicables.



Creemos que tu existes para dejar una huella Gnica en
este mundo. ByDzyne® fue creado a partir del deseo de
celebrary empoderar a tu verdadero yo.

Nuestros excepcionales productos “elaborados a partir
de la cultura” satisfacen distintas necesidades en
mercados de consumo clave y nuestra lucrativa
oportunidad de negocio fue formulada para alimentar
tu estilo de vida ideal, como TU lo consideres
conveniente.

TU eres extraordinario
TU eres Unico

TU tienes potencial sin limites
TU fuiste creado para brillar TU eres

increible TU naciste por una razén
TU tienes un propdsito  NO hay NADIE COMO TU.
distinto

iEl Programa Financiero de Recompensas de ByDzyne®
estd disenado para TI!

ES V4.15

Antes de compartir contigo las diferentes formas de ganar
queremos prepdrate para que tengas EXITO comenzando con
lo basico.

LOS 3 TIPOS DE CONSUMIDORES

Cliente de Menudeo (RC) Consumidores que adquieren los
productos a Precio de Menudeo.

Cliente Preferencial (PC) Consumidores que pagan
anualmente una Cuota de Acceso minima para poder
disfrutar del 30% de descuento sobre los Precios de Menudeo.

Embajadores de Marca (BA) son consumidores que pagan
una cuota anual de acceso de BA para disfrutar de un 30% de
descuento sobre el precio de retail. Los BAs también disfrutan
consumiendo nuestros productos, disfrutan compartiendo
nuestros productos y disfrutan recibiendo comisiones por
compartir y vender nuestros productos. Los BA no solo
disfrutan de las mismas ventajas que los Clientes
Preferenciales, sino que también pueden participar en el
Programa Financiero de Recompensas de ByDzyne® y mucho
mas. Los Clientes Preferenciales pueden convertirse en
Embajadores de Marca para participar en el Programa

Financiero de Recompensas. 3
PLAN EUA



ARBOL DE PATROCINIO vs. ARBOL BINARIO.

Tus Clientes Minoristas, Clientes Preferenciales y Embajadores de Marca
patrocinados e inscritos personalmente se consideran tu primer nivel (o
primera linea) en tu ARBOL DE INSCRIPCION. Cualquier persona que ellos
patrocinen e inscriban estd en tu segundo nivel, y asi sucesivamente

Cuando tus clientes preferenciales patrocinados personalmente se
inscriben en ByDzyne®, puedes decidir si colocarlos en la pierna inferior
izquierda o en la pierna inferior derecha de tu ARBOL BINARIO. O incluso
mas facil, tu configuracion predeterminada esta establecida como
Automdatica, donde la primera persona que inscribas personalmente se
colocaré en tu Pierna compartida (la pierna que compartes con tu
patrocinador) y la siguiente persona se colocaré en tu Pierna personal y
asi sucesivamente.

Tus Clientes minoristas inscritos y patrocinados personalmente, por otro
lado, no se colocan en tu ARBOL BINARIO. Se asignan al lado izquierdo o
derecho de tu Centro de negocios personal de tu Pierna de pago en el
momento de su inscripcion, y cualquier BV generado a partir de sus
compras se acumularé en el Arbol binario.

A medida que analicemos las diversas formas de ganar, discutiremos
mas a fondo como difiere cada arbol.

ES V4.15

CICLO DE COMISION

Todos los pedidos procesados en nuestro sistema se asignan
a un Ciclo de Pago bimensual. El primer ciclo de pago
comienza el ler dia de cada mes del calendario a las 12:00 AM
(00:00) Hora del Pacificoy termina el dia 15 del mes a las 11:59
PM (23:59) Hora del Pacifico. El pago del segundo ciclo
comienza el dia 16 de cada mes a las 12:00 AM (00:00) Hora del
Pacifico y termina el Gltimo dia del mes a las 11:59 PM (23:59)
Hora del Pacifico.

El Volumen de Negocio (BV) generado dentro del Ciclo de
Pago es utilizado para calcular tus comisiones, bonificaciones
y rango. Mientras mas alto sea el rango mas puedes ganar en
bonificacionesy comisiones.

Por favor consulta la Pagina 17 para un ejemplo de cuando se procesa
la comision de cada Periodo de Pago y del Ciclo de Pago

PLAN EUA
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Los rangos en la Zona de Distribuidor son una Calificacion
unica, y no necesitan ser cumplidos en un solo Ciclo de
Pago.

Los rangos en las Zonas de Director, Diamante, Presidente y
Corona se calculan cada Ciclo de Pago y se aseguran
después de que se calcule la comision para el Ciclo de Pago
correspondiente. Los requisitos de rango deben cumplirse
en cada ciclo de pago para obtener las comisiones y
bonificaciones correspondientes a ese periodo. Debes ser al
menos un Constructor para calificar para los rangos de
Director y superiores.

Todos los Embajadores de Marca deben estar Activos y
Calificados cada mes para ganar comisiones. Mantente
Activo comprando o vendiendo al menos 60 BV en
productos a Clientes minoristas y preferenciales para ganar
comisiones. Permanece Calificado teniendo 2 miembros, 1
en la Pierna Izquierda y 1 en la Pierna Derecha que estén
Activos con al menos 60 BV cada mes.

Para la Zona Diamante, Presidente o Corona, 120 BV es el
minimo para mantener los Rangos Pagados y las
comisiones aplicables.

ES V4.15

ZONA DISTRIBUIDOR CALIFICACION DE RANGO ACTIVO | CALIFICADO*** Ma;v'::a@

Inscribete como cliente preferencial y conviértete en
Embajador de la Marca

Patrocina y vende un minimo de 100 BV de productos o kits
a PCs, 1 en cada pierna tanto izquierda como derecha
Patrocina y vende un minimo de 100 BV de productos o kits $500
a PCs, 3 en cada pierna tanto izquierda como derecha

ZONA DIRECTOR :X: :;RNA DE | RequisiTO DE LiNEA ACTIVO | CALIFICADO*** Ma:v?”

Director 1,250 BV $500
Director 2 Estrellas 2,500 BV

Embajador de Marca

60 BV $500
Sl

Constructor

Pro-Constructor

N/A 60 BV sl $1,000
Director 3 Estrellas 5,000 BV $2,000

BV PIERNA DE . Max Pago
ZONA DIAMANTE REQUISITO DE LINEA*#* ACTIVO | CALIFICADO***
_ PAGO* --

; Debes tener al menos 2 lineas de
Hamante 10,008 B Director en el Arbol de Inscripcion $4,000

Debes tener al menos 2 lineas de

Diamante 2 Estrellas 20,000 BV Director 2 Estrellas en el Arbol de

Inscripcion 20BV > $7,000
Debes tener al menos 2 lineas de
Diamante 3 Estrellas 35,000 BV Director 3 Estrellas en el Arbol de $10,000

Inscripcion

BV PIERNA DE . Max P.
ZONA PRESIDENTE PAGO* REQUISITO DE LINEA** ACTIVO | CALIFICADO***

50,000 BV Dfabes tener al rr)enos 2 lllneas: d(-a‘ $20,000
Diamante en el arbol de inscripcién

| li
Presidente 2 Estrellas 100,000 BV Debies senceal meflos 2 liness de. 120BV sl $50,000
Diamante en el arbol de inscripcion

Presidente 3 Estrellas 250,000 BV Debes denefia thonos Ellneasce $50,000
diamante en el arbol de inscripcion

ZONA CORONA :X: c',E,,RNA PE | REQUISITO DE LiNEA** ACTIVO | CALIFICADO*** Ma:v'::a”

| li
Corona 500,000 BV LEbes fenesol menosSilneas e, $100,000
diamante en el arbol de inscripcion

1,000,000 BV Debes moet e blinem de. 1208V S| $200,000
diamante en el arbol de inscripcién

Debes tener al menos 7 lineas de
diamante en el arbol de inscripcion

*Los requisitos de BV para los Rangos se calculan con base al volumen de la Pierna de Pago del Arbol Binario (la Pierna
lzquierda o Derecha que tenga el menor BV).

** Los requisitos de Linea de Director o Diamante en las Zonas de Diamante, Presidente y Corona se basan en el Arbol de
inscripcion, y no es necesario que sean Directores o Diamantes inscritos personalmente, siempre y cuando tengas un
Director o Diamante como Rango Pagado en las lineas de arbol de inscripcion separadas, como se define anteriormente.
*** Calificado: Tener 2 miembros patrocinados personalmente (RC, PC), 1izquierdo y 1 derecho, que estén activos con al
menos 60 BV cada mes.

Max Pago de TVC = Limite de comisién por volumen de equipo PLAN USA

Presidente

Corona 2 Estrellas

Corona 3 Estrellas 2,500,000 BV $500,000



Paso 1: Inscribete como Cliente Preferencial para probar los productos,
amarlos y compartirlos.

Paso 2: Conviértete en Embajador de Marca para ganar comisiones por la
venta de productos ByDzyne y comienza tu vigje.

Paso 3: Lanza tu negocio con productos por valor de 100 BV en un solo
pedido para empezar a acumular Volumen de Negocio (BV), no sélo
de tus ventas personales, sino de las ventas de toda la organizacion
a tu cargo (Arbol Binario).

Paso 4: Mantente Activo vendiendo o comprando personalmente 60 BV en
productos a clientes registrados en cualquier pagina web de
ByDzyne cada mes y podrds seguir generando comisiones por los
productos vendidos por ti y tu equipo. ( Consulta la pagina 5 para
conocer los requisitos minimos de BV de Diamante y superiores
para permanecer Activo.)

Paso 5: Conviértete en Constructor para ganar Comisiones por Volumen de
Equipo al patrocinar y vender personalmente un minimo de 100 BV
de productos o kits a Clientes Preferenciales en cada Pierna
lzquierda y Derecha. (Ver pagina 14 para mds detalles).

Paso 6: Mantente Calificado teniendo 2 clientes, 1 en la Pierna Izquierda y 1
en la Pierna Derecha que estén Activos con al menos 60 BV cada
mes para ganar comisiones de los productos vendidos por tiy tu
equipo.

Nota: Tu BV en las piernas izquierda y derecha se perdera

o) 2 - -
ES V4 15 en un 50% cada ciclo de pago que no estés activo.

FoRMAS DE GANAR

1 Bono de Menudeo (RB)

2 Bono de Bienvenida Inicial (IWB)

3 Comision por Volumen de Equipo

(TvC)
4 Bono Combinado Infinito (IMB)

5 Banca Grupal Global (GPB)

NOTA: El pago maximo de comisiones es el 100% del BV por ciclo de pago.
Cualquier comision que supere el 100% del BV esta sujeta a ajustes segin

las politicas y procedimientos de ByDzyne®.

6
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Do Pagado cada Ciclo de Pago
DE MENVDEO (KB) Debe ser un Embajador de Marca activo

Una de las primeras formas para generar comisiones es vendiendo nuestros productos a
tus Clientes de Menudeo. Recibirds un Bono de Menudeo por diferencia entre el precio de
menudeo y el de mayoreo de cualquier producto a precio de menudeo adquirido por un

Cliente de Menudeo en tu sitio web de ByDzyne®. Un Embajador de Marca también puede
comprar productos desde el sitio web a precio de mayoreo y revenderlo directamente a

los clientes al precio de retail, beneficiGndose de la diferencia.

Por ejemplo: LIGHTN1NG

() e ¥ + stgpuNe

Precio Menudeo: US$42.60
Precio Mayoreo: US$31.95
Bono Menudeo/Ganancia: US$10.65

7
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NG DE BIENVENIDA INICAL (IWB)  cove oo 80550000050

IWB de 20%

Por cada kit de primer pedido, producto(s) de primer pedido que
vendas a Clientes Preferenciales inscritos personalmente, incluidos
los pedidos de actualizacion elegibles, recibirads un IWB del 20%
sobre el BV de los primeros pedidos del Cliente preferencial.

El IWB solo se paga en el primer pedido de un Cliente Preferencial A0 Bob Carl
; ; 5 5 650 BV 100 BV 300BV
con BV y cualquier pedido adicional de un minimo de 100 BV
realizado dentro de 2 Ciclos de Pago (Ciclo de Inscripcién y
proximo Ciclo de Pago) de la inscripcién del Cliente Preferenciall. En este ejemplo, ganas un 20% en los primeros
No se paga IWB si se realiza un pedido de actualizacidon después pedidos de productos que vendas a tus Clientes
del segundo Ciclo de Pago. Preferenciales, lo que equivale a $210 IWB.

. 2 650 BV + 100 BV + 300 BV = 1050 BV
Por ejemplo: Supongamos que tu eres un Pro-Constructor y un 1050 BV x 20% = $210 IWB

Diamante, y que no hay otros Diamantes en tu arbol de inscripcion.
Patrocinaste a Ann, Bob y Carl con el BV respectivo como se
muestra en la ilustracion.

NOTA : El IWB no es aplicable a las ventas a clientes de menudeo. 8
ES V4.15 PLAN USA



Pagado cada Ciclo de Pago

Debe ser un Constructor Activoy
Calificado

Cada producto vendido por ti o por tu equipo de linea descendente en tu
Arbol Binario genera BV en tu pierna izquierda o derecha. Si eres un
Constructor Activo y Calificado, al final de cada Ciclo de Pago, TVC paga el
10% o el 20% del total de BV generado en tu Pierna de Pago (PL).* (Consulta —
la Pagina 10 para ver cémo puedes calificar hasta el 20% de TVC.) El lzquierda
volumen de la Pierna de Pago se deducird del volumen total de las piernas
izquierda y derechaq, y cualquier diferencia se trasladara al siguiente Ciclo
de Pago.

Arbol Binario

Pierna
Derecha

Ejemplo: (véase la ilustracién como referencia)

Supongamos que te inscribiste con un Kit Ultimate, y también vendiste un Kit Ultimate a cada uno de
tus 2 PCs patrocinados personalmente. Colocaste un PC en tu pierna izquierda y otro en tu pierna
derecha (burbujas ROJAS). Ellos también vendieron productos a los PCs y los colocaron bajo su Arbol
Binario (burbujas VERDES). Como la pierna izquierda con 905 BV tiene menos volumen comparado con

la pierna derecha con 1.070 BV, la pierna izquierda se considera la pierna de pago (PL). 905 BV . BV total por Pierna— 1070 BV
El BV del PL de 905 se multiplica por el 20% de TVC para calcular tus ganancias por TVC de 181 USD. » -905BV . DpeducciénPLBVY — ~905BV
Como la comision se paga sobre los 905 BV, se deduce tanto de su pierna derecha como de la

izquierda. El saldo de 165 BV de tu pierna derecha se traslada al siguiente ciclo de pago. 0BV «— BV Carry Forward —»  165BV

*Los ingresos méaximos de TVC por ciclo de pago varian para cada rango. Para ver la tabla, consulta la pagina 5

Por favor, ten en cuenta que si no eres Constructor, tu volumen en tu Pierna de Pago se perderd al final de cada Ciclo de Pago, y Of ==
el TVC no se pagard sobre ese volumen. Por favor, consulta la pagina 14 para mdas detalles. 905 BV x 20 % = $18| USD Tvc

9
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El nivel de tu porcentaje de TVC se basa en los kits o productos que vendas a los Clientes inscritos personalmente dentro de 2
ciclos de pago. Para calificar para un nivel superior de porcentaje de TVC, puedes mejorar vendiendo productos a varios
clientes por el BV requerido (minimo 25 BV) a través de multiples pedidos dentro de 4 ciclos de pago*. (Nota: Si deseas usar
los pedidos de inscripcion de clientes para el BV completo hacia una mejora en el porcentaje de TVC en lugar de tu Estado
Activo, puedes mejorar el pedido de tu cliente desde tu Oficina Virtual en 'Historial de Pedidos'**) Una vez que califiques para
un nivel superior de porcentaje de TVC, tu nivel de porcentaje de TVC se establece de por vida.

TVC10% ° TVC 20%

Vende productos o kits
que sumen un minimo
de

Ejemplo: Mejora dentro de los primeros 4 ciclos de pago:
Supongamos que vendiste un Kit Basico (185 BV) que te
califica para el nivel de TVC del 10%. En el siguiente Ciclo

de Pago desde que hiciste la venta, vendes otros 350
BV. Ahora has acumulado un total de 535 BV, lo que te
500 BV califica para el nivel de TVC del 20%.

Solo los pedidos individuales de nuevos inscritos de 25 BV o mds pueden contar para el proximo nivel de porcentajede TVC.

*4 ciclos de pago estan compuestos por tu ciclode pago de inscripcidon mas los siguientes 3 ciclos de pago consecutivos.

**Los pedidos de mejora no cuentan para la calificacion mensual de Activo.

Nota: Una vez que un Cliente se convierte en BA (Asociado de Negocios), los pedidos realizados como BA ya no cuentan para los Pedidos de Mejora. 10
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Pagado cada Ciclo de Pago

(OMB,NADO ,NF,NH'O Debes estar activo, Caliggiifrgcig

Debes estar Activo, Calificado y ser Constructor para ganar un porcentaje de las Comisiones por Volumen de
Equipo (TVC) ganada por todos los BAs en tu Arbol de Inscritos hasta el infinito. Tu nivel y porcentaje de

bonificacidon se basan en tu rango de pago durante el ciclo de pago.
RANGOS DE EMBAJADOR DE MARCA

ZONA DIRECTOR* ZONA DIAMANTE* ZONA PRESIDENTE* ‘ ZONA CORONA*
NIVELES DEL < Director Director < Diamante Diamante | . Presidente | Presidente | Corona | Corona
* & * £
&RSBC%L.pDcE@N i 2 Estrellas 3 Estrellas Smante 2 Estrellas* | 3Estrellas* CLSRICRUES 2 Estrellas 3 Estrellas ‘ Satond 2 Estrellas* 3 Estrellas*
] 1% | 2% 7 3% v 10% ‘ 10% | 10%
2 5% . 10% . 10%
3 5% 5% 5%
4 3% 3% 3%
5 3% 3%
1% 1%

1%
1%

1% Infinito**

* El IMB méaximo que puedes ganar por Ciclo de Pago estd limitado al TVC que ganes para el mismo Ciclo de Pago.
**El infinito es hasta la siguiente Corona de 3 Estrellas en tu Arbol de Inscripcion 11
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A1/ Pagado cada 26 ciclos de pago consecutivos
N A 4KVPAL éLO AL de estar Activo

Debe estar Activo, Calificadoy ser un Pro -Constructor

Debe ser Activo, Calificado, Pro-Constructor Y PAR Diamante o de rango superior para ganar porciones en la Banca Grupal
Global, compuesta por el 3% del Volumen de Negocio Total (BV) de la Compafniia: 1% en cada una de las Zonas Diamante,
Zona Presidente o Zona Corona. Puedes ganar mds porciones al calificar a niveles de rango mas altos.

Segun el PAR calificado puedes ganar con base al respectivo Pool de Rango. Cada ciclo de pago, tus porciones se
convertirdn en un valor monetario* y se guardardn en tu Banca Grupal Global. Al final de 26 Ciclos de Pago consecutivos de
estar Activo y Calificado, las ganancias de tu Banca Grupal Global seran desbloqueadas y pagadas con el siguiente Ciclo
de Pago de Comisiones. Tu Banca Grupal Global se reestablecerd en cero y podras empezar a acumular de nuevo.

POOL DE RANGO

Diamante 1 Portion Presidente 1 Portion Corona 1 Portion
Diamante 2 Estrellas 2 Portions Presidente 2 Estrellas 2 Portions Corona 2 Estrellas 2 Portions
Diamante 3 Estrellas 3 Portions Presidente 3 Estrellas 3 Portions Corona 3 Estrellas 3 Portions

IMPORTANTE: Si no estdas Activo y Calificado en algun Ciclo de Pago, tu Banca Grupal Global se pondrd a cero vy el
comienzo de tus 26 Ciclos de Pago consecutivos comienza de nuevo una vez que estés Activo y Calificado de nuevo.

* El valor de cada porcion variara por Ciclo de Pago dependiendo de 1) El total de BV generado globalmentey 2) El nimero de porciones que se
hayan ganado en esa Zona. 12
ES V4.15 PLAN USA



4LAS DEL NeGo(lo

ESTADO ACTIVO

ESTADOACTIVO

Cada pedido realizado por tiy tus clientes contard para
estar Activo en el Ciclo de Pago actual en el que se realizd el
pedidoy en el siguiente Ciclo de Pago.

La fecha de vencimiento del Estado Activo se establecerd
con base al dltimo dia de cada Ciclo de Pago -el15y el
Gltimodia del mes, como se muestra en el widget Activo en
tu Tablero de Control de Back Office.

Mira el BV que aparece en tu widget para asegurarte de que
mantienes el BV minimo requerido para permanecer Activo*
y/o para tu Rango de Pago**.

NOTA:

Time Left: 5 days : 10 hrs : 30 min

PC1B-2022 60 BV

Orders that apply to your Active Status:
01/01/2022 - 01/31/2022

PC1A-2022 60 BV

Orders that apply to your Active Status:
12/16/2021 - 01/15/2022

Distributor & Director Zone
(60 BV required)

Diamond, President, Crown Zone
(120 BV required)

Fecha para estar activo para el Ciclo de
Pago actual

Volumen acumulado para el Estado
Activo para el PCIB-2022

Haz clic para ver los pedidos
correspondientes realizados en el
PCIA y PCIB (01/01/2022 - 31/01/2022)

Requisito minimo de BV para cada Zona
de rango para calificar para comisiones
y bonificaciones para tu rango
respectivo.

*Estado activo: AsegUrate de tener al menos 60 BV antes del Gltimo dia de cada ciclo de pago para mantenerte Activo o tu BV disminuir@ segun el Programa Financiero de

Recompensas

**Requisito de la zona de rango: Para tener derecho a tu Rango de Pago (PAR), asegurate de haber acumulado el respectivo requisito de BV Activo necesario al final de cada

Ciclo de Pago.

Ejemplo: La zona Diamante, Presidente y Corona es de 120 BV. Al final de cada ciclo de pago (el dia 15 y al final de cada mes) debes tener 120 BV para poder calificar a esa zona.

ES V4.15

13
PLAN USA



AS DEL NEQO(IO CALIFICACION DE CONSTRUCTOR

CALIFICACION A CONSTRUCTOR

ES V4.15

ESTATUS DE CONSTRUCTOR: Un Constructor es un Embajador de Marca que ha inscrito personalmente a un Cliente
Preferencial (PC) en la Pierna Izquierda y a un PC en la Pierna Derecha de su Arbol Binario y que ha vendido un
minimo de 100 BV en un solo pedido a cada uno de esos PCs. Este es un requisito de calificacion de una sola vez y no
es necesario cumplirlo en un solo ciclo de pago. Sin embargo, si uno de los PCs inscritos en cualquiera de las piernas
solicita un reembolso dentro del mismo Ciclo de Pago en el que se inscribid, el BA inscrito no habrd cumplido los
requisitos para ser Constructor. El estatus de Constructor se asegura después de que la comision sea calculada 'y
bloqueada. El estatus de Constructor es necesario para avanzar a los rangos de Director y superiores. El estatus de
Constructor también es necesario para ganar la Comisién por Volumen de Equipo (TVC) y el Bono Combinado Inicial
(IMB).

ESTATUS DE PRO-CONSTRUCTOR: Un Pro-Constructor es un BA que ha inscrito personalmente a tres PCs en la Pierna
lzquierda y tres PCs en la Pierna Derecha de su Arbol Binario, y vendiendo un minimo de 100 BV en un solo pedido a
cada uno de esos PCs. Este es un requisito de calificacion de una sola vez y no es necesario cumplirlo en un solo ciclo
de pago. Sin embargo, si uno de los tres PCs de cualquiera de las piernas solicita un reembolso dentro del
mismo Ciclo de Pago en el que se inscribid, dicho PC no contard para el requisito de Pro-Constructor del BA
inscrito. El estatus de pro-constructor se asegura después de que la comisidon sea calculada y bloqueada. El

Estado de pro-constructor se requiere para la Banca Grupal Global "

PLAN USA



. AS DEL NEéo(,o REQUISITOS PARA LOS RANGOS

REQUISITOS DERANGO:
Para alcanzar los rangos, el BA debe estar Activo y Calificado para cumplir con los Requisitos de Linea y acumular el BV requerido en la

Pierna de Pago del Arbol Binario en un solo Ciclo de Pago*.

El rango mas alto que un BA alcanza durante su vida en la empresa es su Rango Alcanzado y el rango en el que se le reconoce. El rango
al que los BAs califican al final de cada ciclo de pago se considera su rango de pago (PAR). El PAR puede fluctuar de un ciclo de pago a
otro dependiendo de su produccién para el ciclo de pago correspondiente, y se utiliza para determinar a qué comisionesy

bonificaciones tienen derecho durante cada ciclo de pago. Consulta la pagina 5 para conocer los requisitos de pago de TVC por rango.

RANGOS DEEMBAJADORES DEMARCA

ZONA DISTRIBUIDOR ZONA DIRECTOR ZONA DIAMANTE ZONA PRESIDENTE ZONA CORONA

Ra ngo Embajador de Pro- Director 2- | Director 3~ Diamante 2~ Diamante 3- Corona 2- Corona 3-
Marca Construct Estrellas Estrellas Diamante Estrellas Estrellas Presidente Presidente 2- Presidente 3- Estrellas Estrellas
o ne or Estrellas Estrellas
Objetivo

11| 1D** 31| 3D** 1,250 BV 2,500 BV 5,000 BV 10,000 BV 20,000 BV 35,000 BV 50,000 BV 100,000 BV 250,000 BV 500,000 BV M BV 25M BV
Requisitos de ) :
Lineq *** _ ~ 2Llineas de & B;thsofe & gir::gtso?e 2Llineas 3 Lineas 4 Lineas 5 Lineas 6 Lineas 7 Lineas
Director 2 Estrellas S Eatrolias Diamante Diamante Diamante Diamante Diamante  Diamante
Activo 60 BV 60 BV 120 BV 120 BV 120 BV
Calificado Si Si Si Si Si

* Las calificaciones del rango de la zona de distribuidor son una calificacion Gnica y no es necesario cumplirlas en un solo ciclo de pago.
** Las calificaciones de la Izquierda y la Derecha deben ser PCs patrocinados personalmente que se inscriben cada uno con un minimo de 100 BV.
*** | os requisitos de la Linea de Director o Diamante en las Zonas de Diamante, Presidente y Corona se basan en el Arbol de Inscripcién, y no es necesario que
sean Directores o Diamantes inscritos personalmente, siempre y cuando se tenga un Rango de Pago de Director o Diamante en Lineas de Arbol de Inscripcion 15

ESV4.15 Sseparadas. PLAN USA



DEL NE"OOO PERDIDA DEL VOLUMEN

TRANSFERIBLE

VOLUMEN MAXIMO TRANSFERIBLE : El Volumen Méximo Transferible para los Embajadores de Marca que adn
Nno son constructores o superiores es de 50.000 BV. Para los constructores que no estén calificados, el
volumen maximo transferible es de 250.000 BV. Para los Constructores calificados, el volumen mdaximo
transferible es de 2,5 millones de BV. Si un BA supera el Volumen Maximo Transferible al final del Ciclo de
Pago, cualquier exceso de BV por encima de cada maximo respectivo se perderd

PERDIDA DEL VOLUMEN TRANSFERIBLE (CARRY FORWARD VOLUME): Si el BA no estd activo, el volumen Transferible del
Arbol Binario se perderd (se reducird) en un 50% por cada Ciclo de Pago en el que el BA no esté activo y el BA dejard
de acumular nuevo BV del Arbol Binario. Todo el volumen se perderd después de 6 ciclos de pago consecutivos de
inactividad.

Por favor, ten en cuenta que si no eres un Constructor, a) tu volumen en tu Pierna de Pago se perderd al final de cada
Ciclo de Pago, b) el volumen equivalente se perderd de tu Pierna Fuerte, y ¢) el TVC no se pagard sobre el volumen
perdido.

16
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PROGRAMA DE PAGO DE
COMISIONES

PROGRAMA DE PAGO DE COMISIONES

EJEMPLO DEL CICLO DE PAGO

Comisiéon Bi-mensual: El Bono de Menudeo, El Bono de Bienvenida Inicial, La Comision de
Volumen de Equipo y El Bono Combinado Infinito se pagan cada Ciclo de Pago.

Comision Anual: La Banca Grupal Global se liberara en funcién de tu fecha de inscripcion cada
ano. Afio en Curso

A = Primer mitad del mes
B - Segunda mitad del mes

El Ciclo cierra Represens o mes (70 s
Cada dia 15 y el Gltimo dia del mes Ejemplo para Enerode pC = Ciclo de Pago
Una vez que se cierra un ciclo (el dia 15 o el 2022

(MES1)

Gltimo dia del mes), tendrés hasta 4 dias para
procesar cualquier pago de pedido pendiente. El primer Ciclo de Pago comienza el dia 1 de cada mes a las

Piimer dclo de 12:00 AM (00:00) Hora del Pacifico y termina el dia 15 del mes a

El Ciclo se bloquea pago del mes PC1A-2022 las 11:59 PM (23:59) Hora del Pacifico. El segundo ciclo de pago
Los dias 10 y 25 de cada mes* 1 ENE - 15 ENE comienza el dia 16 de cada mes a las 12:00 AM (00:00) Hora
Al final de los dias 10 y 25 de cada mes, las P del Pacifico y termina el Gltimo dia del mes las 11:59 PM (23:59)
comisiones se bloqueardn y la distribuciéon se pago del mes Hora del Pacifico.
iniciard segun el método de pago de tu pais. 16 DE ENE - 31 DE PC1B-2022

. e ENE ; Si la solicitud de transferencia de BD Wallet a Global eWallet (iPayout) se realiza después
Pago de Comisiones Los Ciclos se reinician de que se haya cargado la Global eWallet, la solicitud de transferencia se procesaré con
Visita tu Back Office > Herramientas de cada afio el siguiente lote. Tus cuentas.BD W.cxllgf y Global eWallet pu?den mostrar un saldo de $0
murketing para ver el calendario de pagos de hasta que .s'e produzca ch. f.|nanC|00|on. El BA debe ser titular de una cuenta Global
tu pOTS. eWallet verificada para recibir fondos.
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CUOTA DE ACCESO: Los Clientes Preferenciales (PC) y Embajadores de Marca (BA) pagan una cuota cuando se inscriben y después de eso se paga cada afio. Recibirdn
Precios de Mayoreo en el sitio web y disfrutardn de un descuento del 30% sobre los Precios de Menudeo.

RANGO LOGRADO: Este es el Rango mas alto que has alcanzado durante tu vida con la empresa.

ACTIVO: Uno de los requisitos para ganar comisiones, bonos y acumular Volumen de Negocio (BV) en tu Arbol Binario. Para permanecer Activo, debes comprar o vender
personalmente un minimo de 60 BV de productos a tus Cliente(s) Minorista(s) o Preferenciale(s) personalmente inscritos cada mes. Para la Zona Diamante, Presidente y
Corona, al menos 120 BV para mantener los rangos de pago y las comisiones aplicables. El BV puede acumularse a partir de la venta de multiples productos a Clientes
personales. Si un BA estd inactivo, el volumen maximo transferible disminuird en un 50% cada Ciclo de Pago que no esté activo, y no se acumulard ningdn volumen nuevo
del Arbol Binario. Todo el volumen se perderd después de 6 Ciclos de Pago consecutivos de estar inactivo.

BIMENSUAL: Dos veces por mes.
ARBOL BINARIO: Tu Arbol Binario es la estructura de colocacion de tu equipo que consiste de BAs colocados por ti mismo o tus lideres en la parte inferior de la Pierna
lzquierda o de la Pierna Derecha. El Arbol Binario tiene dos piernas (izquierda y derecha) pero una profundidad ilimitada. El BV de las ventas de producto en el Arbol

Binario se utilizan para calcular el Volumen de Comisiones de Equipo (TVC) y los rangos.

EMBAJADOR DE MARCA (BA): Un Representante de Ventas Independiente que ha aceptado y reconocido el Acuerdo de Embajador de Marca y es elegible para generar
comisiones y bonos del Programa Financiero de Recompensas de ByDzyne® por medio de la venta de productos.

CENTRO DE NEGOCIO (BC): Cuando un BA se inscribe con la Empresa, a su posicion en el Arbol de Patrocinio y el Arbol Binario se le llama Centro de Negocio.
VOLUMEN DE NEGOCIO (BV): Es el valor que se le asigna a cada uno de los productos que se venden y en el cual se basan las comisiones y rangos.
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DOWNLINE: Incluye a cualquiera que hayas patrocinado en tu Arbol de Patrocinio, a cualquiera que ellos patrocinany cualquier excedente colocado debajo de ti en el Arbol Binario.

ENROLLER TREE: La genealogiade tus RCs, PCs, BAs patrocinados e inscritos personalmente y cualquier persona que ellos patrocinen e inscriban personalmente. Por ejemplo, el de Initial Matching
Bonus se obtiene de las ganancias de TVC de tu BA en tu arbol de inscritos.

KICK-STARTUN requisito para que puedas empezar a acumular Volumen de Negocio (BV) en tu Arbol Binario. Para impulsar tu negocio vende un minimo de 100 BV de productos o kits a tus nuevos
RC o PC enun solo pedido.

LINE REQUIREMENTS: Para alcanzar un Rango de Diamante y superior, se requiere que un BA cumpla conlos Requisitos de Linea aplicables para ese Rango. Los requisitos de la Linea de Director o
Diamante en las Zonas Diamante, Presidentey Corona se basan en el Arbol de Inscripcion, y no es necesario tener Directores o Diamantes inscritos personalmente, siempre y cuando se tenga un
Director o Diamante como rango pagado en lineas separadas del Arbol de Inscripcion. Consulta la pagina 5 para conocer los requisitos de las lineas por rango.

RANGO DEPAGO (PAR):El rango al que calificas dentro de un Ciclo de Pago especifico. EIRango de Pago es utilizado para determinar para cudles comisiones o bonos calificas durante el Ciclode
Pago correspondiente.

CICLO DE PAGO: El primer Ciclo de Pago comienza el dia 1 de cada mes a las 12:00 AM (00:00) Hora del Pacificoy termina el dia 15 del mes a las 11:59 PM (23:59) Hora del Pacifico. El segundo ciclode
pago comienza el dia 16 de cadames a las 12:00 AM (00:00) Hora del Pacifico y termina el Gltimo dia del mes las 11:59 PM (23:59) Hora del Pacifico.

CLIENTE PREFERENCIAL (PC): Cliente que paga la Cuota de Acceso para poder optar a los mismos precios con descuento que un BA.

CALIFICADO: Uno de los requisitos para ganar comisiones y bonificaciones. Tener 2 clientes patrocinados personalmente (Clientes Minoristas o Clientes Preferenciales),1 a la izquierday1a la
derecha, que estén Activos con al menos 60 BV cada mes. Las ventas a clientes pueden ser acumulativas de varios clientes con pedidos multiplesde 60BV a la izquierday 60BV a la derecha.

CLIENTE DE MENUDEO (RC): Un cliente que compra productos ByDzyne® a precio de venta al pablico.

EXCEDENTE: Los BAs que son colocados en tu Arbol Binario por tu Linea Ascendente. Las ventas que generan se incluyen en el volumen de tu pierna izquierda y/o pierna derecha para calcularel TVC
y los rangos.

UPLINE: Incluye al BA que te inscribi6 originalmentey a cualquier otra persona que fue ubicada por encima de ti en la misma pierna del Arbol Binario.
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DZYNE

rograma Financiero de Recompensas ByDzyne® es una emocionante oportunidad disefiada para recompensarte por tu éxito. Como

~ todos somos unicos y diferentes, los resultados de cada uno variaran. La cantidad y la calidad del tiempo, la dedicacion, el trabajo

_g_.lro, las habilidades de venta y el liderazgo aplicados a este negocio dictaran tu éxito. Algunos tendran un rendimiento muy superior a

la media y obtendrdn unos ingresos considerables, mientras que otros tendran un rendimiento inferior a la media y algunos no
ganardan nada en absoluto. ByDzyne® no garantiza ningun nivel de ingresos o éxito.

& Para ver la Declaracién de Divulgacion de Ingresos (IDS) completa, visita www.bydzyne.com/ids
é
ByDzyne®, a su entera y absoluta discrecion, puede descalificara un Miembro del Programa Financiero de Recompensas o de cualquier elegibilidad para
Promociones (el "Programa”) en caso de uso inadecuado o injusto del Programa. ByDzyne® también puede optar por retener, cancelar o reembolsar pedidos
completos considerados inadecuados o injustos. Si bien se hace todo lo posible para garantizar la precision de la informacion proporcionada, ByDzyne® no
garantiza que la informacién esté libre de errores. Nos reservamos el derecho de editar, agregar o eliminar contenido y/o reglas segun sea necesario, sin
previo aviso. En caso de cualquier informacion errénea proporcionada por el Servicio al Cliente de ByDzyne®, el Equipo Corporativo y/o los Embajadores de
Marca/Upline, ByDzyne® cumplird con la intencién de las Reglas del Programa. Las calificaciones se realizaran de acuerdo a la intencién de las reglas del
Programa y prevalecerdn sobre cualquier problema de programacién de IT. ByDzyne® se reserva el derecho de modificar el Programa y/o cancelar cualquier
Promocidn en cualquier momento.

ByDzyne, Inc. 20
325 Front Street #319, Evanston, Wyoming 82930
support@bydzyne.com
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